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14:00の開始まで 少々お待ちください

マイク・カメラOFFでご参加ください。
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事前説明会

大分県商工観光労働部経営創造・金融課
おおいたスタートアップセンター
（公益財団法人 大分県産業創造機構）

電通グループ

2026/7/1
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主催者挨拶

吉賀 智彦

大分県商工観光労働部
経営創造・金融課
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主催者挨拶
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昨年度の大分ゼロイチ_最終審査会の様子
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コンセプト

「OITAゼロイチ」は、まだ世の中に存在しない新たな商品・ノウハウ・アイデア等を活用して
創業予定又は新分野進出等を目指す中小企業者・若手起業家を発掘するものです。

単なるアイデアの創出（ゼロイチ）では終わらせない。

大分起点で､市場を切り拓く“勝てるビジネス”へ。
大分から未来を変えるビジネスの創出に私たちは伴走します。

ともに､大分の未来を切り拓こう。
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コンテスト応募要項

受賞特典

応募対象者

大分県知事賞100万円ほか

①もしくは②に該当するもので③の条件を満たす者
①創業予定もしくは創業後10年未満の中小企業者
②新分野進出を目指す中小企業者
※中小企業に限らず創業間もない事業者・個人も対象
③2027年2月2日(火)に開催予定の最終審査会・表彰式に出席できる者
※受賞した場合は、本県関連イベント等へのご参加をお願いします。

対象
ビジネスプラン

大分県内で取り組む新たなアイデアを活用した、新商品・新サービスのビジネスプランを
産業やステージ等を問わず、募集します。大分県の経済に貢献する内容や取り組みについ
ても審査の対象です。
※ただし、過去に大分県ビジネスプラングランプリ グランプリ枠及び
大分県ビジネスチャレンジコンテスト「OITA ゼロイチ」で受賞歴のあるプラン
事業者は応募いただけません。
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スケジュール

仮エントリー(必須)後、すぐに本エントリーフォームをご案内します。
本エントリーフォームのご提出をもって応募完了となりますので、ご注意ください。

※「ゼロイチ起業講座」の受講を希望される方も仮エントリーが必要となります。

仮
エ
ン
ト
リ
ー

事
前
説
明
会

※

全
４
回
の
講
座
を
実
施

ゼ
ロ
イ
チ
起
業
講
座

本
エ
ン
ト
リ
ー

事
前
審
査

結
果
通
知

ブ
ラ
ッ
シ
ュ
ア
ッ
プ

最終審査会
＆

表彰式

8月上旬～11月上旬(計4回実施) 12月14日頃 2月2日

コンテストとゼロイチ起業講座の応募フォームは共通となります。

コンテストの応募期間は7月1日(水)～11月24日(火)17:00までとなっております。

※ゼロイチ起業講座は申し込み時期や講座希望者の状況によっては受講できない場合がございます。

応募期間
2026年 2027年
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最終審査会・表彰式

日時：2026年2月2日(火)13:30～20:00
会場：J:COM ホルトホール大分

小ホール ホルトガーデン

時刻 時間 内容 登壇者

13:30 30’ 受付開始 ー

14:00 5’ オープニング～趣旨説明 MC

14:05 5’ 開会の挨拶 商工観光労働部長

14:10 10’ 審査員紹介 MC

14:20 60’ ピッチ（前半5社） 採択者5社×10分

15:20 5’ 休憩 ー

15:25 60’ ピッチ（後半5社） 採択者5社×10分

16:25 5’ 休憩 ー

16:30 40’ 基調講演 調整中

17:10 5’ 休憩 ー

17:15 45’ 表彰式 審査員、大分県知事

18:00 10’ 総評・閉会の挨拶 大分県知事

大分県大分市金池南一丁目5番1号

内容：OITAゼロイチとして、創業まもないもしくは、こ
れから創業を考えている起業家を対象としたビジネスプ
ランコンテストで、採択者にとっての事業実現性をさら
に加速させるための場として産学官民の関係者が参加し
ます。

定員：200名程度
対象：採択者・審査員・金融機関・自治体関係者・メディア・一般
賞 ：大分県知事賞100万円ほか

◎会場イメージ
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仮エントリー

応募方法・エントリーについて

応募期間

• コンテストの応募期間は7月1日(水)～11月24日(火)17:00まで
• ゼロイチ起業講座の応募期間は各講座の５営業日前 23:59まで
※ゼロイチ起業講座は申し込み時期や講座希望者の状況によっては受講できない場合がございます。

項目

前半

後半

• 氏名 ・属性 ・会社名/所属先 ・電話番号 ・メールアドレス
• 所在地 ・創業予定地 ・ビジネスプラン名 ・認知経路 ・備考

• ゼロイチ起業講座(計4回)の受講有無 ・備考

項目

前半

後半

• 氏名 ・属性 ・会社名/所属先 ・電話番号 ・メールアドレス
• 所在地 ・創業予定地 ・ビジネスプラン名 ・認知経路 ・備考

• ビジネスプラン名 ・ビジネスプランの概要 ・ビジネスプランの資料 ・備考

本エントリーにご提出の際に必要なビジネスプランの資料については準備が整い次第、
公式サイトにフォーマットを格納いたします。そちらをダウンロードいただきご提出をお願いいたします。

※仮エントリー(必須)後、すぐに本エントリーフォームをご案内します。

本エントリー
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応募方法・エントリーについて

仮エントリー完了後に下記案内がございます。

本エントリーフォームのURLは保存いただくようにお願いいたします。
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ゼロイチ起業講座

講座Ⅰ
テーマ： PMV策定・ペルソナ整理
日程 ：8月6日(木)17:00~21:00
会場 ：株式会社オーイーシー（大分市東春日町17-57 ソフトパーク）

講座Ⅱ
テーマ：提供価値・事業モデル理解
日程 ：9月3日(木) 17:00~21:00
会場 ：株式会社オーイーシー（大分市東春日町17-57 ソフトパーク）

講座Ⅲ
テーマ：体験価値可視化・プロトタイピング
日程 ：10月1日(木) 17:00~21:00
会場 ：株式会社オーイーシー（大分市東春日町17-57 ソフトパーク）

講座Ⅳ
テーマ：事業検証・起業力育成
日程 ：11月5日(木) 17:00~21:00
会場 ：株式会社オーイーシー（大分市東春日町17-57 ソフトパーク）

ゼロイチ起業講座は、原則対面での参加となります。

ただやむを得ない理由（大分県外にお住まいの方など）をお持ちの方はオンラインで参加いただけます。
※講座終了後（21時以降）には個別相談会の時間も設けております。ぜひ活用ください。 
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講師・メンター

以下メンバーを中心とし、起業家支援の実績や起業家経験が豊富な講師・メンターがご支援します
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講師

以下メンバーを中心とし、起業家支援の実績や起業家経験が豊富な講師がご支援します

講座Ⅰ：
ペルソナ整理・PMV策定

講座Ⅱ：
提供価値・事業モデル理解

講座Ⅲ：
体験価値可視化・ﾌﾟﾛﾄﾀｲﾋﾟﾝｸﾞ

講座Ⅳ：
事業検証・起業力育成

メ
イ
ン
講
師

電通コンサルティング 
専務執行役員 
シニアパートナー

杉本 将隆

電通コンサルティング 
マネージャー

山岸 重和

電通コンサルティング 
シニアコンサルタント

小池 礼大

電通 東京大学共創
イノベーションラボ
主任研究員

加形 拓也

電通 
ビジネスデザイナー

神戸 純

電通コンサルティング
コンサルタント

前田 嘉哉

電通コンサルティング
コンサルタント

根本 研

運
営
・
進
行 電通九州

大分支社 支社長

古賀 直子

電通九州
大分支社 ビジネス
プロデューサー

園田 翔
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ゼロイチ起業講座

講座を通じて事業と起業家としての自信の双方を成長させ、最終的には自身で事業アイディアを深

め事業開始できるように成長支援するための講座です

講座Ⅰ
PMV策定・
ペルソナ整理

講座Ⅱ
提供価値・

事業モデル理解

講座Ⅲ
体験価値可視化・
プロトタイピング

講座Ⅳ
事業検証・
起業力育成

アイデアはある
けど会社として
儲けが出るのか

な？

このサービスっ
て世の中に需要
あるのかな？

資金を集めるた
めに何が必要な

の？

ターゲット顧客が
明確になった！

ビジネスに必要な
要素がわかった！

ターゲットを深堀
りしたらサービス
が具体に見えてき

た！

客観的な意見をも
らい改善点が見え
てきた！資金調達
のやり方も理解で

きた！

講座後
事業アイデアの

精緻化・
ブラッシュアップ

2026年
8月6日(木)

2026年
9月3日(木）

2026年
10月1日(木)

いざ事業開始へ

2026年
11月5日(木)

2026年
12月下旬
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ゼロイチ起業講座の全体像

ビジネス経験豊富な講師陣による全4回の講座や相談会でアイデアを事業へ成長させるサポートを

します

8/6(木)
講座Ⅰ：

PMV策定・ペルソナ整理

9/3(木)
講座Ⅱ：

提供価値・事業モデル理解

10/1 (木)
講座Ⅲ：

体験価値可視化・ﾌﾟﾛﾄﾀｲﾋﾟﾝｸﾞ

11/5(木)
講座Ⅳ：

事業検証・起業力育成

通未来曼荼羅などのフレームを活用し、
これからの社会や産業構造の変化を見
据えた未来志向のペルソナを検討して
います。あわせて、メンバーや組織が
持つバックグラウンドの整理を行い、
その過程で明らかになった価値観や想
いをもとに、パーパス・ミッション・
バリュー（PMV）を策定していきます。

顧客が本質的に求めていることや直面
している課題を深く理解し、それに応
える提供価値の設計に取り組みます。
そのうえで、事業を取り巻く外部環境
を分析し、3C（自社・競合・顧客）の
視点から事業機会を探索。得られた示
唆をもとに、持続的な成長につながる
ビジネスモデルの構築を目指していき
ます。

構築したビジネスモデルについては、
図解によって全体像を可視化・確認し
ながら検証を進めます。また、顧客視
点での体験価値を明らかにするため、
カスタマージャーニーを作成し、UX
（ユーザー体験）設計に反映させてい
きます。さらに、将来的に提供したい
商品やサービスの姿を具体的に描くた
めに、プロトタイプやUIの作成にも取
り組み、関係者間での共通認識を形成
します。

検討中のビジネスアイデアが実際に受
け入れられるかどうかを確かめるため、
アンケートやインタビューの設計を行
い、仮説の検証に取り組みます。あわ
せて、事業の成長に向けた中長期的な
ロードマップを描き、段階的なステッ
プを明確にします。また、起業家に
とって重要なスキルであるプレゼン
テーション力や資金調達に関する知識
も学びながら、講師や仲間とビジネス
プランを磨き上げていきます。

講
座

伴
走
支
援

⚫ SLACKを活用したコミュニケーション
✓ チャットベースでの講師・アドバイザリーへの質疑対応
✓ 参加者同士の交流

相
談
会

定
常

⚫ 各回講座後に参加者全員への相談会の開催（1時間想定）
✓ 不明点・不安点の解消や要望事項のヒアリング
✓ 適宜、事業アイデアのブラッシュアップや支援機関の紹介等を実施

本
エ
ン
ト
リ
ー
へ
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OITAゼロイチ_4回の講座を経て作っていくもの

事業を立ち上げスケールさせていく上で、大きな3つの観点である「実現しようとしている世界の

魅力」「なぜ自分たちは市場で勝てるのか」「どうやって事業成長させるのか」を経験豊富な講

師・アドバイザリー陣のサポートによって、共に作り上げていきます

実現しようと
している
事業は何か

なぜ市場で
勝てるのか

✓

どうやって
事業を成功
させるのか

❶自分は何者なのか（バックグラウンド・スキル・課題感）

❷何がしたいのか（初見の人でもわかるように） 

❸顧客は誰で、どんな課題やニーズがあるか（主体ごとに）

❹どんな価値を提供するのか（サービス・課題の解決策）

❺サービスの独自性・強みは何か？（競合との比較・独自性・競争優位性）

➏どのように儲けるか（ビジネスモデル・市場概要）

❼どう事業を実現し成長するか（事業成長プラン・ロードマップ）

❽聞き手に何を求めるか（資金・ネットワーク・仲間・専門知識など）

✓
Ⅰ Ⅱ Ⅲ Ⅳ

✓

✓

対応する講座

✓

✓

✓

✓

✓

なにをサポートして
ほしいか

✓

✓

✓

✓

✓
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ゼロイチ起業講座

講座を通じて事業と起業家としての自信の双方を成長させ、最終的には自身で事業アイディアを深め事業開始

できるように成長支援するための講座です

講座Ⅰ
PMV策定・
ペルソナ整理

講座Ⅱ
提供価値・

事業モデル理解

講座Ⅲ
体験価値可視化・
プロトタイピング

講座Ⅳ
事業検証・
起業力育成

アイデアはある
けど会社として
儲けが出るのか

な？

このサービスっ
て世の中に需要
あるのかな？

資金を集めるた
めに何が必要な

の？

ターゲット顧客が
明確になった！

ビジネスに必要な
要素がわかった！

ターゲットを深堀
りしたらサービス
が具体に見えてき

た！

客観的な意見をも
らい改善点が見え
てきた！資金調達
のやり方も理解で

きた！

講座後
事業アイデアの

精緻化・
ブラッシュアップ

2026年
8月6日(木)

2026年
9月3日(木）

2026年
10月1日(木)

いざ事業開始へ

2026年
11月5日(木)

2026年
12月下旬

スペシャル講師
加形 拓也
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講座Ⅰ PMV策定・ペルソナ整理

講座中 講座後（事後課題・ブラッシュアップ含む）

✓ 事業アイデアはどんな顧客に喜ばれるのか？

✓ ターゲット顧客や社会はこれからどう変化する？

✓ 事業に活かせる自分の過去・経験・想いとは？

✓ 事業を通じ自分/会社が社会にどう貢献できる？

✓ 未来視点も踏まえ、誰
に何を提供する事業と
するか明確に

ターゲット顧客の
現状を把握する

ターゲット顧客の
未来を予測する

自分自身のバック
グランドを棚卸す

• 想定顧客の解像
度を上げ、仮説
的にターゲット
像を鮮明化する

• 未来の想定ター
ゲットや彼らを
取り巻く社会の
変化を把握する

• 事業アイデアの
中に「数年後ど
のような状況に
なっているか」
の視点を加える

• 自分が持つ資源
（スキル・経
験・強み）を可
視化し、事業や
キャリアにおい
て提供可能な価
値や差別化要素
を明確にする

企業のPMV*を
定義する

• 事業アイデアや
その事業を運営
する自身が何を
提供しどのよう
な社会貢献を果
たすのかを考え
る

• 自らの想いを将
来を見据えて整
理する

顧客を深堀り調査し
事業アイデアを磨く

• ターゲットが見えてき
たところで更にリサー
チをし、ターゲットの
解像度を更に高める

• 同時に自身の事業アイ
デアをブラッシュアッ
プ

*パーパス、ミッション、ビジョンの略

現在・未来のターゲット顧客動向を把握し、戦略策定・具体化の基礎を習得します。また事業の社

会貢献のあり方を考え、近年変化のある顧客の購買行動への対応や事業構築の指針を立てます
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講座Ⅰ 使用するツール(1/2)

ペルソナシート
•想定ターゲットへの理解を深めるためのツール

• 性別、居住地域、職業、年齢、学歴、家族構成等の「デモグラフィック(人口動態的)要素」と、特性やライフ
スタイル、立場や意見、興味・関心等の「サイコグラフィック(心理的)要素」を整理

• 自社の製品・サービスを利用する可能性が高い典型的な顧客像を認識できるともに、サービス設計時の参考資
料としての活用可能

想定ターゲット顧客の現状を把握する

想定ターゲット顧客の未来を予測する

未来曼荼羅
• 「人口・世帯」「社会・経済」「科学・技術」「まち・自然」の4カテゴリーに72テーマを網羅的に分類し、
各トレンドの概要とデータ、関連トピック、それらが未来にもたらす変化や重要な視点を整理

• 2035年に起こる未来について、未来社会に関する各界有識者、事業構想の実務家20人規模でのべ1000時間を超
えるリサーチ・編集時間を掛け制作

• 事業とターゲットに対する未来視点を付与でき、より具体的な事業アイデア構想へ活用可能

Change Finder
•未来曼荼羅から事業・ターゲットに関係しうるトピックを選び出し、取り巻く社会の変化を把握

• ターゲットの嗜好性や気持ちの変化、それに伴う行動の変化等を書き出し、未来のターゲット層のイメージ
アップを図る

• 書き出した内容を基に中長期も見据えた事業アイデアのブラッシュアップやPMV作成の参考要素として機能

※電通独自ツール

※電通独自ツール
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講座Ⅰ 使用するツール(2/2)

PMV
• 実現したい事業が（個人的な「やりたい」のみならず）社会的にど
のような意味・価値を持つかを確認

• 企業の目標を設定するための枠組みとして活用。昨今モノによる差
別化が難しくなってきていたり、購買が投票行動化しつつある中で
も有効な検討アプローチ

• 社会にとって自身の提供する製品・サービスがなんのために存在す
るか(Purpose) 、そのために事業はどのような役割を担い
（Mission）中期的に目指したい姿（Vision）を設定

企業の社会における事業の意義（PMV*）を定義する
*P… Purpose 、M…Mission、V…Vision

自分自身のバックグラウンドを棚卸す

Will・Canシート
• 自分／自社が「なぜ取り組むのか」と「何で実現できるのか」を体

系的に洗い出すツール

• 「Will（解決したい社会課題・価値観・情熱領域）」と「Can（資
金・技術・実績・ネットワークなど実行資源）」を整理

• 目標と現状のギャップを特定して補完策（外部連携や学習投資）の
優先順位を定められる

• ピッチ資料や事業計画書では Will がストーリー性と社会的意義を、
Can が実現可能性と競争優位の根拠を担保し、審査員や投資家に対
する説得力を高める



25CONFIDENTIAL Copyright @ DENTSU KYUSHU Inc. and DENTSU CONSULTING Inc. All Rights Reserved 

ゼロイチ起業講座

講座を通じて事業と起業家としての自信の双方を成長させ、最終的には自身で事業アイディアを深め事業開始

できるように成長支援するための講座です

講座Ⅰ
PMV策定・
ペルソナ整理

講座Ⅱ
提供価値・

事業モデル理解

講座Ⅲ
体験価値可視化・
プロトタイピング

講座Ⅳ
事業検証・
起業力育成

アイデアはある
けど会社として
儲けが出るのか

な？

このサービスっ
て世の中に需要
あるのかな？

資金を集めるた
めに何が必要な

の？

ターゲット顧客が
明確になった！

ビジネスに必要な
要素がわかった！

ターゲットを深堀
りしたらサービス
が具体に見えてき

た！

客観的な意見をも
らい改善点が見え
てきた！資金調達
のやり方も理解で

きた！

講座後
事業アイデアの

精緻化・
ブラッシュアップ

2026年
8月6日(木)

2026年
9月3日(木）

2026年
10月1日(木)

いざ事業開始へ

2026年
11月5日(木)

2026年
12月下旬

スペシャル講師
根本 研
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講座Ⅱ 提供価値・事業モデル理解

最も重要な対象顧客への提供価値を考え、それを基にビジネスモデルの構造化を行います。また、

外部環境・対競合視点を踏まえてビジネス要素を整理し事業戦略の概要を明確化します。

講座中

✓ 参入する市場の外部環境や競合の現状は？

✓ この事業を通して提供できる価値は？

✓ 利益はどのように出るか？

講座後（事後課題・ブラッシュアップ含む）

✓ アイデアの解像度が
上がり、収支の流
れ・構造が明確に

顧客への
提供価値を定義

• 想定顧客のペインに対
する解決手段を考える
ことで、提供価値を整
理

ビジネスの必要
要素の把握・充足

• 参入市場周辺の外部～
競合環境の把握

• ここまでの整理を踏ま
え事業立ち上げに必要
な要素を検討・把握

ビジネスモデルの構築

• 整理した顧客への提供
価値を満たすヒト・モ
ノ・カネ・情報の流れ
を整理

• キャッシュポイント
（利益を生むポイン
ト）を明確化

ビジネスモデルの精緻化

• 講座ⅠⅡを通し検討し
てきたペルソナや提供
価値を踏まえてビジネ
スモデルを更に精緻化
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講座Ⅱ 使用するツール(1/2)

バリュープロポジションキャンパス

•ターゲットのペインとゲインと、自社製品・サービスの提供価値を整理
し、顧客ニーズと自社製品・サービスとの関係性を可視化するフレーム
ワーク

•講座Ⅰで想定したターゲットをあらゆる側面で見つめ直し、仮説の精度
を高め、コアとなる提供価値の明確化に活用

•事業者/生活者双方をターゲットとしたビジネスを考える場合は、複数の
ワークシートを作成予定

顧客への提供価値を定義

マクロ環境を分析する

PESTLE

•外部環境を網羅的にスキャンし、事業アイデアの機会とリスクを早期に
把握するツール

•政策・景気・価値観・技術革新・法規制・環境変化のインパクトを列挙
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講座Ⅱ 使用するツール(2/2)

ビジネスモデルキャンバス

•事業アイデアを、パートナー・主要活動・リソース・提供価値・顧客関
係・チャネル・顧客セグメント・コスト構造・収益構造で整理

•より俯瞰的に各ビジネス要素を整理することができ、各要素間の関係性
を網羅的に確認

•ビジネスを始める際に抜け漏れがちな事項がチェック可能

ビジネスの必要要素の把握・充足

3C分析

•市場で勝ち抜く鍵をシンプルに抽出する基本フレーム

•顧客インサイトと自社コアコンピタンスの重なりを確認しつつ、競合と
の差別化余地＝“空白地帯”を可視化

•導出したポジショニング仮説をPMVと照合することで、Purposeとの整
合性と実行力を両立した戦略ストーリーを構築できる

ビジネスの必要要素の把握・充足
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ゼロイチ起業講座

講座を通じて事業と起業家としての自信の双方を成長させ、最終的には自身で事業アイディアを深

め事業開始できるように成長支援するための講座です

講座Ⅰ
PMV策定・
ペルソナ整理

講座Ⅱ
提供価値・

事業モデル理解

講座Ⅲ
体験価値可視化・
プロトタイピング

講座Ⅳ
事業検証・
起業力育成

アイデアはある
けど会社として
儲けが出るのか

な？

このサービスっ
て世の中に需要
あるのかな？

資金を集めるた
めに何が必要な

の？

ターゲット顧客が
明確になった！

ビジネスに必要な
要素がわかった！

ターゲットを深堀
りしたらサービス
が具体に見えてき

た！

客観的な意見をも
らい改善点が見え
てきた！資金調達
のやり方も理解で

きた！

講座後
事業アイデアの

精緻化・
ブラッシュアップ

2026年
8月6日(木)

2026年
9月3日(木）

2026年
10月1日(木)

いざ事業開始へ

2026年
11月5日(木)

2026年
12月下旬

スペシャル講師
神戸 純
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講座Ⅲ 体験価値可視化・プロトタイピング

講座中

✓ 事業が顧客に受け入れられるか？

✓ サービスはどのような場面で利用されるか？

✓ 提供サービスはどのように表現できるか？

講座後（事後課題・ブラッシュアップ含む）

✓ ビジュアライズした
事業アイデアを用い
て受容性調査を実施
し、更にブラッシュ
アップできる

対象顧客の日常と提供
サービスの接点を検討

プロトタイプの作成

• 対象顧客の生活内にお
ける製品・サービスの
認知～検討～利用の流
れを整理

• サービスをビジュアラ
イズし解像度の高い
サービス内容を整理

• 対象顧客の生活上でど
のように製品・サービ
スが提供されるかを設
計

• サービスを絵(ペー
パープロト)に起こし
ビジュアライズ

顧客を深堀り調査し
事業アイディアを磨く

• ビジュアライズしたプ
ロトタイプと対象顧客
への受容性調査(定性)
の実施により、事業ア
イデアを適宜ブラッ
シュアップ

受容性調査の
設計を行う

• 想定顧客へ事業に対す
る受容性(実際に求め
られているか)を確認

• 簡易的な定量調査の設
問や実施方法を設計

視点を「顧客」に切り替え、顧客の日常にサービスがどう埋め込まれるかのを考えます。また、

ペーパープロトタイプを作成し、それを活用した受容性調査 (定性調査)の実施方法を理解します
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講座Ⅲ 使用するツール(1/2)

カスタマージャーニー

•顧客の1日の生活の流れを整理することで、自社の製品・サービスがど
のタイミングで認識⇒購入⇒継続⇒再購入されるのかを分析することが
可能

•同時に、As is（現状）・To be（理想の状態）で整理することで改善す
べき提供価値の可視化も可能

対象顧客の日常と提供サービスの接点を検討

プロトタイプの作成

ペーパープロトタイプ

•事業アイデアにおける顧客体験の流れや検討中のサービス全体像をその
場議論しながらでビジュアライズ

•サービスのイメージや流れを絵に起こすことで、自社製品・サービスの
解像度を向上させることが可能であり、資金調達等のプレゼンのツール
としても活用可能

•短い時間で自社サービスを伝える際に有効
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講座Ⅲ 使用するツール(2/2)

定性ヒアリング内容・結果イメージ

•定性ヒアリングを行う際には、ヒアリングの目的、調査対象、調査方法、
調査実施時間、調査内容等を予め用意しヒアリングに臨む。

•ヒアリング終了後はヒアリング対象者のプロフィールや事業の受容性、
ヒアリングで得られた論点等をまとめ、事業の更なるブラッシュアップ
に活用

受容性調査②の立案

ヒアリング内容の項目イメージ

定性ヒアリング結果イメージ
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ゼロイチ起業講座

講座を通じて事業と起業家としての自信の双方を成長させ、最終的には自身で事業アイディアを深め事業開始

できるように成長支援するための講座です

講座Ⅰ
PMV策定・
ペルソナ整理

講座Ⅱ
提供価値・

事業モデル理解

講座Ⅲ
体験価値可視化・
プロトタイピング

講座Ⅳ
事業検証・
起業力育成

アイデアはある
けど会社として
儲けが出るのか

な？

このサービスっ
て世の中に需要
あるのかな？

資金を集めるた
めに何が必要な

の？

ターゲット顧客が
明確になった！

ビジネスに必要な
要素がわかった！

ターゲットを深堀
りしたらサービス
が具体に見えてき

た！

客観的な意見をも
らい改善点が見え
てきた！資金調達
のやり方も理解で

きた！

講座後
事業アイデアの

精緻化・
ブラッシュアップ

2026年
8月6日(木)

2026年
9月3日(木）

2026年
10月1日(木)

いざ事業開始へ

2026年
11月5日(木)

2026年
12月下旬

スペシャル講師
前田 嘉哉
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講座Ⅳ 事業検証・起業力育成

講座中

✓ 利益はどのように出るか?

✓ どのように事業を成長させるか？
✓ 資金調達はどのように行うのか？
✓ 事業プランを効果的に伝えるためには？

講座後（事後課題・ブラッシュアップ含む）

✓ ビジュアライズした
事業アイデアを用い
て受容性調査を実施
し、更にブラッシュ
アップできる

事業アイディアの最終化

• 事業アイデアの更なる
磨き込みと事業化に向
けてプランを
深化させる

事業ロードマップを
作成する

ストーリー整理と
プレゼンを学ぶ

資金調達・資本政策
の考え方を学ぶ

• 構想内容を他受講
生に対し発表

• 良い点・改善点を
で評価してもらい
事業化に向けたス
トーリー作りを実
施

• 構想内容を他受講
生に対し発表し良
い点・改善点をで
評価してもらう

• 評価内容を踏まえ
てストーリー構築
を学ぶ

• ストーリーを効果
的に伝えるような
ドキュメント作成
やプレゼンを学ぶ

• 事業運営に必要と
なる資金調達・資
本政策の考え方を
学ぶ

• 大分県内の補助金
や、資金計画につ
いてもご紹介

ビジネスモデルの
構築

• 整理した顧客へ
の提供価値を満
たすヒト・モ
ノ・カネ・情報
の流れを整理

• キャッシュポイ
ント（利益を生
むポイント）を
明確化

ストーリーを整理・発表し講師・他参加者からの評価を経て、改めて事業への想いを整理し、プラ

ンの磨き上げを行います。また、将来の事業スケールを見据え資金調達の講座も実施し理解を深め

ます。
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講座Ⅳ 使用するツール

一言発表用シート
• これまで検討してきたプランを簡潔にわかりやすく第三者へ発表するためのシート

• これを基に講師・参加メンバーへ発表し、評価を頂きブラッシュアップを行う

ストーリー整理と発表

資金調達に関する講座資料
• 資金調達の方法から具体的に取るべきアクションまで、資金調達に役立つ知識を講

座

• スタートアップの事業経験者やアントレプレナーシップ講師による、実体験に基づ
いた知識を提供

資金調達・資本政策の考え方を学ぶ



36

講座Ⅰに参加される方には、

以下の「事前課題」をお願いする予定です。

事前課題の実施は任意です。
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申し込み後に提示する講座Ⅰの事前課題

講座Ⅰの8/6までに、Will・Canシートの実施および電通独自ツールである未来曼荼羅サンプル版

のご確認をお願いいたします

①バックグラウンドの棚卸 ②未来曼荼羅のサンプル版の確認

事業に活かせるご自身の強みや過去を
指定フォーマットで記載

講座Ⅰで使用する未来曼荼羅のサンプル版を配布
「未来曼荼羅とは何か？」を確認

Will
（やりたいこと）

Can
（できること）
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感性じゃない、ステップを踏めばできる

引用元：【会社を強くする「教科書経営」】星野リゾート代表「１００％教科書通り」の経営が会社を強くする 日経ビジネス電子版より

私は自分が特別な資質を持っていると

思っていませんし、自分の直観も

信じていません

だからこそ経営に科学を取り入れるべ

きだと考え、

教科書を経営の根拠に置いています

星野リゾート代表
星野佳路氏
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昨年度の大分ゼロイチファイナリストからのメッセージ

Arilloデザイン
堤田由麻 様

大分ゼロイチへの参加を通じて、多くの学びとご縁をいただきました。私は第3回からの参加でしたが、それでも事業を見直す

大きなきっかけになりました。講座を通して、「誰のためのサービスなのか」「どんな価値を届けたいのか」「どう進めてい

くのがよいのか」を改めて考えることができ、自分の想いや目指す方向がより明確になりました。ここで生まれたご縁は今も

続いており、その後の活動や新たな挑戦にもつながっています。私自身、本当に参加してよかったと感じています。できるこ

となら第1回から参加したかったと思うほどです。ぜひ多くの方に挑戦していただきたいです。

株式会社MURAISHI
村石哲也 様

大分ゼロイチは、事業の可能性を広げるだけでなく、自分自身の考えを整理し、挑戦への一歩を後押ししてくれる本当に貴重

な機会でした。多様な専門家のアドバイスにより、自分では気づけなかった視点や可能性を得ることができました。また、採

択後も続く世代を超えた方々とのつながりがあり、今でも大きな財産になっています。私自身、「花もうで」という事業構想

を磨き上げるうえで多くの学びと気づきを得ることができ、その経験を糧に今も挑戦を続けています。新しい挑戦や地域の未

来につながるアイデアをお持ちの方は、ぜひ一歩踏み出して応募してみてください。

SUTENAI
長尾まなみ 様

頭の中の想像を形にする方法がわからず、昨年ゼロイチに参加しました。講座を通じてアイデアを客観的な数字やグラフへと

落とし込むことで曖昧だったビジョンが現実の事業へと変貌していく手応えを肌で感じワクワクしていました。ここで学んだ

のは世の中の課題に深く目を向ける事でそれが確かな事業に変わる事、そして視野を広く広く持つ事です。元々知識がなかっ

たためつまずく事が多く投げ出したいと思う事も多々ありました。グッと堪えてやり続けられたのはプロフェッショナルな講

師陣が全力で伴走して下さったお陰です。この場を借りて力を貸して下さった皆様に深くお礼申し上げます。昨年私が受賞で

きたのは出来ないながらも『やり続けた』からだと思っています。私の事業もまだまだこれからです。皆さんの熱いアイデア

が、この大分から現実のイノベーションとして形になることを心から楽しみにしています！
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1. OITAゼロイチとは

2. ゼロイチ講座の概要ご紹介

3. エントリーについて

4. 質疑応答
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「講座」への応募・エントリー

OITAゼロイチのサイト「応募はこちら」から仮エントリーのフォームを入力してください。

公式サイトはこちら

仮エントリーのフォーム
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「講座」への応募・エントリー

仮エントリーフォームから、各講座の受講有無をご入力ください

オンライン参加を選択された方は「備考」に理由をご記入ください
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1. OITAゼロイチとは

2. ゼロイチ講座の概要ご紹介

3. エントリーについて

4. 質疑応答
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質疑応答

質問がある方は、

挙手またはコメントください。
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仮エントリーをよろしくお願いします！
仮エントリーはコンテストとゼロイチ起業講座の応募を含みます。

たくさんのご応募お待ちしております。
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事前説明会

大分県商工観光労働部経営創造・金融課
おおいたスタートアップセンター
（公益財団法人 大分県産業創造機構）

電通グループ

2026/7/1
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